
������“我们公司现在有 63 名员工，旗下有周口嘟嘟生活、周口直聘、周口相亲
派 3 个平台，今年上半年线上交易额突破 1.2 亿元，全年线上交易额有望突破
3 亿元……”在周口数字产业园，周口柚子文化传媒有限公司的创始人之一高
鹏带领记者参观公司时充满了自信和自豪。

高鹏是郸城县人，2014 年从中州大学（现为郑州工程技术学院）毕业，在
外摸爬滚打几年后，2017 年， 高鹏决定和 2 名有着共同梦想的老乡回周口创
业，打出一片属于自己的天地。 然而，从迈出第一步开始，现实就给这 3 名血
气方刚的 90 后上了难忘的一课……办公场所、资金、业务推广、活动开展等
一系列问题让这 3 名年轻人逐渐认清“创业”绝不是一件简单的事。 3 名年轻
人 3 次难忘的搬家经历，也记录了他们创业路上的艰辛历程。

第一次搬家：凑钱租房 奋力拼搏
2017年 10月，高鹏 3人凑钱在一家酒店租了一间房，从此刻起，他们正式

迈出了创业的第一步。 为了打造他们心目中的本地吃喝玩乐平台，3 名年轻人
采用了最原始的办法，“扫大街”式推广业务。 “那时候，工作辞了，没有收入，压
力可想而知。 每天早上我们 3人简短开个碰头会后，就出门跑到各自‘分包’的
街道了。 一家家商户挨着问，一条条街道反复跑，免费给人家做业务推广，即便
如此，吃‘闭门羹’就是我们的家常便饭，有时候信心满满地和商家去谈业务，
但一句‘不需要’就全给你否定了。 ”回忆起创业初期，高鹏笑着说，那时候全年
无休，白天跑业务，晚上搞活动拉粉丝，能坚持下去的信念就一个：别人能干
好，自己也能干好，如果干不好就要重新回去找工作，那就太丢脸了。

“12时至 14时，17时至 22时，这段时间见到老板的概率大一些；老板今天
有时间，可能会和你多谈一会儿。 ”直到现在，高鹏仍对那段时光记忆犹新。

第二次搬家：发展壮大 稳步前行
时间来到 2018 年年底，网络商务发展迅猛。通过创新思维，高鹏和合伙人

打造了第一届“吃货节”并获得了成功。 “我们当时和 100 多个商家逐个洽谈
合作，由我们发放‘吃货卡’，消费者凭卡到参与合作的商家消费能享受打折
优惠。 ”高鹏说，当时他们短时间内就发放了 15000 张卡，从商家和粉丝两个
方面收获了良好的口碑，也彻底打响了他们的知名度。 从那时起，几个年轻人
的事业开始走上发展的“快车道”。 在打造周口嘟嘟生活平台之后，周口直聘、
周口相亲派两个网络平台相继上线，公司业务不断拓宽。

随着事业的发展 ，公司的员工也发展到了 20 多人，改变办公环境迫在
眉睫。

但当时能容纳 20多人的办公场所各种花费让几个年轻人一时陷入了进退
两难的困境。 正在此时，高鹏听说市人社部门出台了为青年创业者提供无息
贷款的政策，顺利拿到 10 万元无息贷款成功化解了几个年轻人的燃眉之急。

有了更好的办公条件和更多的员工，如何让公司平稳健康发展又成了高
鹏和合伙人面临的一门必修课。 “网络是一把双刃剑，一些‘网红’出现‘暴雷’
的案例都在警示我们对网络要有清醒的认知。 ”高鹏说，在这方面，团市委和
市委网信办等部门给我们提供了很多指导服务， 并帮助公司在 2020 年、2021
年和 2023 年分别成立了党支部、团支部、工会等组织。 “从此，我们有了家的
感觉，大家一起培训学习国家政策，开展爱心助农、资助贫困大学生等活动，
这些对保障企业行稳致远至关重要，也让我们有了更多依靠。 ”

第三次搬家：紧抓机遇 不忘初心
随着时代的发展，为了适应公司的发展需要，2023 年，高鹏和他的公司再

次搬家，这次搬进了办公和生活条件更好的周口数字产业园内。 从刚开始的
酒店到现在的数字产业园，从开始的零业务到现在线上销售额破亿元，7 年时
光转瞬即逝。 高鹏告诉记者，不管怎么改变，他们仍然坚持深耕本地生活业
务，通过“互联网+”模式为本地行业注入新鲜血液，输出新型商业模式及专属
服务，成为城市综合服务商的初心永不改变。

采访临近结束时，高鹏指着公司墙上的一行字说：“‘跟党一起创业，跟团
一起奋斗。 ’我认为这句话是对我们这样一个以 95 后和 00 后为主要生力军
的公司最精准、最形象的定位。 ”

3热点
责任编辑 韩瀚2024 年 10 月 21 日 星期一

高鹏返乡创业的“三次搬家”
□记者 王凯 文/图

������大学生是宝贵的人力资源，近年来，我市众多大学生返乡
创业，他们带着知识和梦想回馈家乡，站在社会大舞台绽放青
春之花。为充分展现周口籍大学生毕业后扎根故土，在社会各
行各业创业的典型案例和工作风采，本报开设《周口籍大学生
返乡创业故事》专栏，引导和鼓励更多有意愿的大学生，结合
自身优势返乡创业，更好地实现人生价值，回报父老乡亲。

□记者 李凤霞 苑美丽

汽车是大众消费的重要组成部分，
对稳经济、 提高居民生活水平具有重
要意义。 在大力推动消费品以旧换新
的举措下， 促进汽车消费的政策举措
在全国遍地开花。 我市结合实际，制订
《周口市汽车以旧换新实施方案 》（以
下简称《实施方案》），进一步释放消费
潜力，推动汽车市场发展。

《实施方案》提出全面实施汽车报
废更新行动， 鼓励汽车销售企业开展
以旧换新展销活动和下乡促销活动 。
同时，《实施方案》 还对淘汰老旧汽车
作出要求， 并鼓励消费者购买符合节
能要求的新能源汽车。 《实施方案》目
标明确， 到 2024 年我市新车销售量增
长 10％ ， 报废机动车回收数量增长
30％；到 2027 年，中心城区新能源汽车
保有量达到 6 万辆。

《实施方案》重点措施条理清晰，涵
盖面广。 一是实施汽车报废更新行动。
明确汽车以旧换新的实施时间、 补贴
范围、补贴标准、申请条件等 ，全面实
施汽车报废更新行动。 二是实施淘汰
老旧汽车行动。 依法依规淘汰符合强
制报废标准的老旧汽车， 严格执行机
动车强制报废标准规定和车辆安全环

保检验标准， 推动淘汰国三及以下排
放标准的柴油客车和汽油车。 三是完
善回收拆解体系。 因地制宜优化报废

机动车回收拆解产业布局，推广上门收
车服务模式。鼓励报废机动车回收拆解
企业提高资源综合利用水平。四是开展
汽车以旧换新促消费活动。鼓励有条件
的县（市、区）通过“政府支持 、企业让
利”的方式支持汽车置换更新，对转让
本人名下的乘用车（取得有效的《二手
车销售统一发票》） 并购买新汽车的消
费者给予补贴。鼓励汽车销售企业开展
以旧换新展销活动和下乡促销活动，引
导各县（市、区）在汽车展销场地提供、
活动组织、 广告位使用等方面给予支
持， 全市每年举办汽车促销活动 20 场
以上，其中下乡展销不少于 10 场。鼓励
商家加大汽车置换补贴力度，引导群众
购买新能源汽车。五是促进二手车放心
便利交易。支持二手车销售由经纪转经
销，落实二手车销售“反向开票”、异地
交易登记等便利化措施，破除各类隐形
障碍。推动新能源二手车动力电池检测
和估值平台建设，引导二手车经销企业
提供并展示车辆状况表，明示车辆基本
信息、重要配置、价格等内容。

为保障 《实施方案 》顺利实施 ，我
市加大政策宣传解读力度， 在政府网
站、报刊、新媒体等渠道广泛宣传汽车
以旧换新政策， 扩大政策的影响力和
覆盖面， 设立汽车以旧换新电话咨询
热线 0394-8219616， 做好政策答疑工
作，启动“汽车以旧换新”平台，保障公
众享受优惠补贴。

汽车以旧换新“焕”出消费新活力
———《周口市汽车以旧换新实施方案》解读

高鹏（左二）在 2023 年周口首届青年网上年货节上与主播合影。


